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Vad har hant fram fill nu@¢

Cryptzones resa frén starten 2003 tillidag har inte sett ut som vi ténkte oss ndr vi grundade bolaget. Aven under resans gé&ng har
ledning och styrelse haft mycket svart att beddma hur marknaden skulle komma att utvecklas. P& ett satt kan man séga att vi
var for tidigt ute. P& ménga satt liknar var resa den som mdnga teknikutvecklingsféretag gdr igenom. Det tar ofta Iangre tid an
man raknar med bd&de att hitta ratt produktegenskaper och att nd ut till den breda marknaden. | Cryptzones fall var marknaden
inte definierad frdn bérjan och dven de kunder som inség behovet av en 6kad sékerhet visste egentligen inte vilka produkter de
ville kbpa. Successivt har kraven utvecklats fill en mer valdefinierad marknad som viidag bendmner Data Leak Prevention (DLP).
Denna marknad ar under kraftig tillvéxt och beddms under 2009 ha ett totalt vérde pd $2 miljarder US med en Arlig 6kning om
ca 25 %, enligt IDG.

Som en folid av att marknadsutvecklingen och bolagets kommersiella genombrott har dragit ut pd tiden, har kapital behévts
tillféras bolaget genom ett antal nyemissioner. Under véren 2008 antog styrelsen en afférsplan som innebar att bolaget behdvde
fillféras 15-20 MSEK for att ta sig fill ett positivt kassafldde under andra delen av 2009. En nyemission planerades och genomférdes
i december 2008. Olyckligtvis sammanfoll denna emission med starten p& hdstens finanskris och ndr den stéingdes hade bolaget
fillférts endast ca 9 MSEK av de planerade 19 MSEK.

Vi seridag var rekonstruktion som en méjlighet fill en start av en helt ny fas i Cryptzones utveckling. Bolaget kan gd in i denna nya
fas med en marknad under stark tillvéxt pd vilken viidag ér val etablerade och med ett helt nytt produktprogram som bevisligen
ar ett av marknadens bdsta. Vi har en upparbetad "pipe” av potentiella afférer och med en frimmad organisation &r viredo att
sékra den plan som vi antog under véren 2008. Forsdliningen under forsta kvartalet 2009 har pdverkats negativt av finanskrisen
och den pagdende rekonstruktionen, men vi bedémer att den underliggande efterfrégan fér vara produkter har dkat markant.
Med s@nkta kostnader och en realistisk dkning av férséliningen planerar vi att nd& "break-even” under firde kvartalet 2009.
Vagen dit kommer att kréva att bolaget genom den nyemission vi beslutat genomféra under perioden den 15-29 maj 2009 tillférs
12,9 MSEK.

Foér att ytterligare markera starten pd en ny fas erbjuder bolaget befintliga aktietigare att teckna nya aktier i bolaget till en kurs
pd 10 dre per aktie. Vi beddmer att detta erbjudande innebdr en unik maojlighet till en mycket positiv vardeutveckling under den
kommande perioden. Vi hoppas att vi med detta erbjudande har gjort det magjligt for er att félja Cryptzone genom denna nya
och avgoérande fas och vi ser fram emot att tillsammans med er avsluta 2009 som ett I6nsamt bolag.

Vara planer
for framtiden

Vi tréffade en investerare som efter en noggrann analys
av Cryptzone sammanfattade vért Idge enligt féljande.
“Md&nga bolag faller p& mdllinjen, skilnaden mellan dem
och Cryptzone &ratt Cryptzone, medsina férdigutvecklade
produkter, en ndgot I&dngsam men andad stadig forsalining,
balanserad kosthadsmassa och trimmad organisation, har
passerat mallinjen. Cryptzone har dock &nnu inte hunnitinii
omkl&dningsrummet och det bléser storm dar ute.”

Vi anser att detta uttalande speglar i alla avseenden var
egen beddmning av bolagets situation. Efter att under
en ladng tid ha utvecklat véra produkter, uppfyller de nu
alla krav som stdlls frdn marknaden. Manga befintliga
kunder k&per fler licenser, vilket visar att de &r ndjda med
produkterna. Var kostnadskostym d&r val fimmad och
forfrédgningarna okar stadigt pd flera av véra marknader.
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Denna graf visar var faktiska och tankta forsdlinings- och
kosthadsutveckling. Bolaget har som fidigare meddelats
gjort kraftiga kostnadsbesparingar. Med samma forsaljnings-
utveckliing som ftidigare och med full effekt av kostnads-
besparingarna rdknar bolaget med att kunna né ett positivt
kassafldde under Q4 2009.

Las hela prospektet pd www.cryptzone.se/emission




Vad dr skillnaden idag mot igdr?

Vad d&r den konkreta skilnaden for bolagets situation idag mot vad den var tfidigare2 Vad dr grundiGdggande for styrelsens
tro pd att vi nu har en stor majlighet att né break-even och bérja visa vinste

Forsaliningen ligger dkande pd &ver 0,5 milioner per manad de senaste tolv (12) ménaderna.
Den mdanatliga kostnaden har sénkts frdn éver 2,5 milioner till under 1 miljion.
Nar omsattningen &kats till det dubbla balanserar intékterna kostnaderna.

Cryptzone har support- och underhdlisavtal till ett belopp som &verstiger 1 miljon per &r. Denna siffra ékar med
var férsalining som sker dd 99 % av vara kunder tecknar support-avtal idag.

Vihar idag 6 produkter klara fér Enterprise-marknaden (gentemot 2 stycken fér 1 &r sedan).
Vi har kompletterat véra produkter med ett utvecklingsverktyg som majliggér nya intéktsmajligheter/marknader
Var sékerhetsplattform SEP 4.0 ar klar att lanseras som en service via "Application Service Provider” (ASP).

Vi har fardigutvecklat vart system, viket innebdr att vi kan erbjuda andra féretag att bdrja sdlja vart system under
sitt eget namn. $& kallad Branded OEM.

Cryptzone har infért ett hyresmodellkoncept mot slutkund.

Vad gor att vi kommer att lyckas?

Cryptzone har analyserat vad som varit lyckat och vad som har varit mindre lyckosamt i var sdljprocess. Diskussioner har férts med vara
partners for att se vad vi kan férbdttra. Efter denna analys har vi pdbdrjat en férandring inom vér marknadsférings- och sdljprocess.
Vi utvecklar vért sdljoudskap hela tiden men en stor skillnad ar féljande:

Vi har alltid sagt att var karnverksamhet ér kryptering, men idag ar var karnteknologi kryptering och var kdrnverksamhet bestar av att
16sa féretagens problem dd det gdller att skydda information. Detta kan utfdras pd ménga sétt och viharidag de verktyg som behdvs.

® Forsdlining via dedikerade Agenter inom val definierade marknadssegment. Idag har tvé avtal tecknats fér den

norska marknaden respektive for NHS, sjukvérden i England. Att ha dedikerade Agenter inom olika omréden dkar
ndrvaron pd nya marknader markant och ékar ddrmed ocksd mdjligheten fill affarer. En Agent kostar lite mer i
provision j@mfért med direktforsdlining men fler afférer ger mer i kassan.

Koncentration mot Enterprise-féretag, avtal med daterférséliare som kommer att hantera alla mindre afférer.
Med de resurser vi har idag kommer vi att koncentrera oss pd de stérre affdrerna. Det tar oftast lika 1&dng tid att
avsluta en affér p& 50 000 som en affér pd 500 000. Vi kommer att kontraktera négra f& aterférsdliare inom
marknaden som kommer att hantera alla mindre afférer. Var marginal sjunker dé& det sdljs via en aterférsaljare men fler
afférer ger mer i kassan.

Samarbete med utvecklings- och konsultbolag som via vart utvecklingsverktyg kan I6sa problem fér sina kunder. D&
vi nu har méjlighet att 1&ta utvecklingsbolag och konsultbolag utveckla speciallsningar for kunderna kan vi i storre
utstrdckning attrahera dessa att jobba med oss. Aven har sjunker vér marginal per affdr men fler affdrer ger mer i
kassan.

Vi har pdbdrjat ett arbete med att f& Application Service Providers att utdka sitt utbud med véra produkter. Det finns
ca 400 ASP:er i Europa som skulle kunna tjina pengar pd att hyra ut vara system som en extra tjanst d& de hyr
ur Microsoft Office ®. Deras investeringsinsats ar minimal och mdjligheten att tjdna pengar stor. Priset for var typ av
I6sning &@r ca 50 SEK per mdnad och anvéndare. En ASP krdver oftast en stor rabatt men fler affdrer ger mer i
kassan.

Vi kommer i storre utstrdckning 6ka vart samarbete med andra mjukvaruleverantérer, t.ex. har viinlett ett samarbete
med Microsoft via lanseringen av vart senaste tillskott, filkryptering fér Microsoft Sharepoint ®.

For att inte tappa mark mot konsumentmarknaden, som borjar visa tecken pd att vakna fill liv har vi beslutat att
erbjuda en bantad version av var sdkerhetsldsning kostnadsfritt. Malet ar att & mdanga privatanvéndare som sedan
bériar anvanda systemen pd sina féretag.



Mer information och teckningsedlar hittar du p& www.cryptzone.se/emission Cryp1-Z© ne

Erbjudandet | sammandrag

Avstdmningsdag

Teckningskurs

Teckningstid

Handel i teckningsrétter

Likviddag

Antal aktier som tilkommer genom emissionen
Utsp&dning vid fulltecknad emission

Kortnamn pd& OMX
ISIN-kod VPC

Foretradesratt

8 maj 2009

0,10 SEK

15 -29 maj 2009
15 - 26 maj 2009
29 maj 2009

128 774 375

83 procent

CIONB
SE0002301911

Den som p& avstémningsdagen den 8 maj 2009 var registrerad som aktiedgare i Cryptzone erbjuds med féretradesrétt att teckna fem
(5) nya aktier av serie A respektive serie B for varje ental (1) innehavda registrerade aktier av respektive serie.

Forvaltarregistrerade aktiedgare

Ni som pd avstdmningsdagen den 8 maj var férvaltarregistrerad aktiedgare i Cryptzone AB (publ) kommer att f& mer information
om hur Ni gér tillvéga fér att utnyttja Era teckningsrétter frén Er férvaltare. Vid frégor kontakta Er forvaltare.

Vill Ni teckna ytterligare aktier anvénd bifogad anmdlningssedel fér teckning av aktier utan féretrédesratt.

Tilldelningsprinciper vid teckning utan stéd av teckningsratter

| de fall samtliga aktier intfe tecknas med teckningsratt skall styrelsen, inom ramen fér emissionens hégsta belopp, besluta i vad
mdan tilldelning av aktier tecknade utan stéd av teckningsratt skall @ga rum samt hur sédan eventuell filldelning skall ske. Styrelsens
avsikt &r att férdela dessa akfier till dem som anmdlt intresse for teckning. Styrelsen forbehdller sig dock rétten att prioritera anmait
intresse frén personer som beddms vara av sdrskild betydelse for bolagets verksamhet och resultat.

Anmadlan insdndes till

Thenberg & Kinde Fondkommission AB (publ)
Att: Emissioner, Box 2108, 403 12 GOTEBORG
Tel: 031-7455030 | Fax: 031-711 22 31

Anmadlan kan dven lémnas direkt pa nedanstdende adress:

Thenberg & Kinde Fondkommission AB (publ), Strandvégen 7B, entré 3, 114 56 Stockholm



