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EXCITO FORANDRAR HEMMENS DIGITALA INFRASTRUKTUR

e Marknadens enda hemmaserver som integrerar router, brandvagg & WiFi
e Premiumprodukt i hdgsta kvalitet - marknadens enda flaktlosa

o Firsiljning i 48 linder, bl.a. till Euronics (Ty), Netonnet och Kjell & Co (Se)
 Malsittning att 2014 na omséttning dverstigande 250 MSEK

 Globalt vilkdnda med médngd utmarkelser/omndmnanden

Digital heminfrastruktur

Vara hem blir mer och mer digitaliserade och manga av oss har
stora mangder digitala filer, i form av foton, filmer och musik. Mate-
rialet ska vara lattillgangligt samtidigt som vi kraver att det férvaras
sakert.

Excito ar ett globalt konsumentelektronikféretag inom sin nisch,
med forsdljning i 48 lander. Bolaget har en unik mojlighet att ta en
internationell position pa marknaden for IT-infrastruktur i hemmet.

Excito B3 ar en natverksserver som bildar ett nav for konsumentens
digitala media och lever upp till kraven pa lattillganglighet och sa-
kerhet. B3 ar den enda kanda hemmaservern pa marknaden som
integrerar router, brandvagg och tradlos accesspunkt. Anvandaren
nar B3 var man ér i varlden, oberoende om datorerna hemma ar
igang eller ej.

Design och utveckling

Excito B3 ar en premiumprodukt vilket marks pa den eleganta de-
signen, utvecklad i Sverige. Det matta svarta aluminiumskalet gor
att Excito B3 smalter bra in i hemmiljon. Aluminiumskalet ar dven
utformat for att kyla produkten vilket gor att B3 inte har nagon
kylflakt och ar marknadens tystaste 16sning. Avsaknaden av rorliga
delar, forutom harddisken, minimerar dven risken for hardvarufel.

Mal och strategi

Konsumentelektronik utvecklas i ett mycket hégt tempo och Exci-
tos strategi dr darfor att vara snabb och flexibel. Den kompetens Ex-
cito innehar genom sina anstéllda och ledning som krévs for att an-
passa sig efter marknadens féranderliga krav. Bolaget kan snabbt ta
en ny produkt fran idé till marknad.

2010 omsatte Excito fem miljoner kronor varav merparten genere-
rades under slutet av aret. Med bakgrund av de prognoser Bolaget
har fatt fran sina olika marknaders agenter och distributorer har Ex-
cito malet att omséatta 30-40 MSEK ar 2011. Da produkterna fortsat-
ter rona stor uppmadrksamhet och den internationella efterfragan
pa hemelektronik dkar, har Excito en malsdttning att generera ett
positivt kassaflode redan 2012 samt att nd en omsattning 6versti-
gande 250 MSEK, ar 2014.
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Excito B3 ar Excitos tredje generation av hemmaservrar, tidigare
produkter kallades Bubba 1, som lanserades 2006, och Bubba 2.
Bolaget har aven utvecklat Excito Storage, en extern harddisk som
kan anvéandas tillsammans med Excito B3 och Bubba 2, for att 6ka
kapaciteten.

Affarside

Excitos affarsidé ar att utveckla valdesignade produkter i hog kva-
litet med anvandarvanligt granssnitt for att underlatta lagring och
anvandning av digital data i och utanfér hemmet.

Kapitalbehov

For att kunna utveckla Excitos marknadsposition och verksamhet
har Bolaget ett kapitaloehov om cirka 9 MSEK. Bolaget kommer
framfor allt fokusera pa fyra omraden:

«  Utoka och bredda produktportféljen

+  Bearbeta nya marknader

- Utveckling av granssnitt och plattform

«  Optimera konstruktion, logistik och inkép pa befintliga och
kommande produkter
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"YOUR CLOUD - ANYWHERE , ANYTIME...”

Nar vi summerade 2010 kunde vi konstatera att det hade varit en
bra tillvaxt i den svenska ekonomin och att varldsekonomin var pa
vdg att stabiliseras. Under hosten lanserade Excito sin tredje gene-
ration hemmaserver och vi var oerhort ivriga att fa héra hur mark-
naden skulle uppfatta produkten. Det lat inte vanta pa sig sarskilt
lange. Redan innan jul fick vi de forsta recensionerna fran media. |
Sverige fick vi 9 av 10 mojliga podng av Mikrodatorn, 9/10 fran PC
for alla, 9/10 fran M3 och ett antal bra "awards” fran media runt om
i Europa sasom 5/5 av Engelska Stuff Magazine.

Detta har starkt oss i var Gvertygelse pa att vi ar pa ratt vag i den
nischmarknad som vi i dagsldget verkar i. Vi ser att affirmodellen
med ett starkt fokus pa kundnytta, samtidigt som vi haller oss inom
var nisch, har utvecklat bolaget mot en topposition pa marknaden.

Under andra halvaret i fjor 6kade var affarsvolym och antalet ater-
forsaljare har stigit under arets forsta halvar. Som ett exempel pa
nya aterforséljare under andra kvartalet kan nédmnas Euronics pa
den tyska marknaden, Netonnet och Kjell & Co i Sverige, samt
Simpex i Schweiz. Var kanalstrategi med att ga via stora distributo-
rer samtidigt som vi sjalva och tillsammans med agenter bearbetar
aterforsaljare borjar ge resultat, sarskilt i Tyskland dér vi varit Iangst.

Excito tror pa en fortsatt god tillvaxt i ekonomierna pa vara geogra-
fiska marknader framéver och dartill ser vi en stark tillvaxt inom de
nischer dar vi verkar. Vi har ocksa sett hur konsumentelektronik har
kommit att ta stérre och storre andel av konsumenternas planbocker
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och omradet ar glédhett med
starka tillvaxtsiffror ar efter ar.

Nyemissionen skall gdra det
mojligt for oss att expandera
var produktportfolj och ta oss
in pa fler spannande nischer
inom de tillvaxtmarknader som
vi identifierat. Foton, musik och
film kommer fortsatta att oka
behovet av lagring pa ett sékert och lattillgangligt satt. Vi haller fast
vid var strategi och 6vertygelse om att hushallen inte vill lagra allt i
det s.k. molnet utan skapar sina egna privata moln.

Excito har sedan ett ar tillbaka 6kat marknadsbearbetningen och
kompletterat vara kompetenta utvecklare med en séljorganisation
med internationella erfarenheter vilket medfért att vi redan tagit
oss in pa flera viktiga marknader. Vi har en stark tilltro till vara pro-
dukter, den enorma tillvéxten i var nischmarknad samt pa var for-
maga att i bolaget fa fram nya innovativa produkter. Darfor ser vi
fram emot att fa bjuda fler aktiedgare att vara med pa var resa mot
fortsatta framgangar.

Fredrik Alstierna
VD

Planerade aktiviteter 2011
viteter bade inom marknadsféring och produktutveckling.
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- Distributionskontrakt i Schweiz

«  Start for utveckling av Excito PH1

- Forséljning i ytterligare ett europeiskt land

forsaljningskedjor

«  Utveckling och lansering av iPhone-applikation
«  Lansering av Android-applikation

«  Start for utvecklingen av Excito F1

«  Kampanjstart for Excito B3

. IFA-massan

»  Samarbete med innehallsleverantorer

«  Produktlansering av Excito PH1.
. Samarbete med innehallsleverantorer

Gold Award - METKU.NET

Under 2011 planerar Excito att genomfdra en mangd olika akti-

- Kontrakterande av ytterligare nagra storre internationella



Anmalningssedel for teckning av aktier i Excito Electronics AB (publ)

ERBJUDANDET | SAMMANDRAG

Emissionsbelopp: hagst 1 MEURO (ca 9 MSEK]
Antal nyemitterade aktier: 1667 000 st
Teckningskurs: 5,40 SEK

Bolagets vérde innan emission: 27 MSEK
Bolagets varde efter emission: 36 MSEK vid fullteckning
Teckningstid: 8-22 juni 2011

Teckning sker i enlighet med villkoren i memorandumet utgivet i juni 2011 av styrelsen for Excito Electronics AB. Vid en bedém-
ning av bolagets framtida utveckling ar det av vikt att ocksa beakta relevanta risker. Varje potentiell aktiedgare maste gora sin egen
beddmning av effekten av dessa risker genom att ta del av all tillganglig information utgiven i samband med detta erbjudande.
Memorandum kan laddas ner fran www.excito.se och www.aktietorget.se. Anmaélan ar bindande.

Undertecknad anméler sig harmed for teckning enligt foljande:
Antal aktier stycken aktier i Excito Electronics AB (publ) till ovan angiven kurs.

Teckning sker i poster om 1.000 aktier

| de fall tilldelning skett ska de tecknade aktierna levereras till:

VP-konto/service konto
00,0

Bank/forvaltare

Eller

Depanummer Bank/forvaltare

Observera att om depan ar kopplad till kapitalférsakring skall teckningen av aktier ga via forvaltare.

Namn och adressuppgifter (Vanligen texta tydligt)

For och Efternamn / Firmanamn

Person- / Organisationsnummer

Postadress (gata, box, e dyl) Epostadress

Postnummer Ort Land

Ort och datum Telefonnummer

Undertecknas av tecknaren (i férekommande fall behérig firmatecknare eller férmyndare)

Anmalningssedeln skall vara Excito tillhanda senast 22 juni 2011 klockan 16.00, genom ett av foljande alternativ:

b) Fax:
040-61146 10

a) Epost:
info@excito.com
(inscannad signerad anmalningssedel)

a) Brev:
Krossverksgatan 3
216 16 Limhamn

Genom undertecknande av denna anmalningssedel medges fdljande:
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Allinformation i memorandum har
tagits del av och accepteras;
Anmalan ar bindande;

Endast en anmalningssedel fran
samma fysiska eller juridiska per-
son beaktas;

Inga dndringar eller tilldgg far
goras i fortryckt text i denna anmal-

;':oCitO

ningssedel;

VP-konto eller depa/férvaltare
maste vara 6ppnat vid inlamnande
av denna anmélningssedel;
Tilldelning av aktier i enlighet med
ifylld anmélningssedel inte kan
garanteras;

Genom undertecknande av denna

anmalningssedel befullmakti-
gas Excito Electronics AB, att for
undertecknads rakning verkstalla
teckning av aktier som framgar av
memorandumet utgivet av styrel-
sen i Excito Electronics AB (publ) i
juni 2011.



